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“生物动力-中部生物谷(中国)”项目简介
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生物动力-中部生物谷(中国)

构建东方“硅谷”,致力于打造中国最大的“生物医械MALL”
构建亚太地区最大的“生物医械行业一站式系统集成服务平台”
中部生物谷（中国）科技有限公司，是经中华人民共和国国家工商总局核准，由香港联交所主板上市公司-生物动力集团有限公司（股票编号：HK00039）与“湖南安信生物科技企业集团”合资成立，专注进行生物医疗器械领域产业投资的大型专业性投资公司。

项目已经获批湖南省、长沙市、雨花区三级重点项目，并入围国家发改委“国家战略性新兴产业重大专项”。

    生物动力-中部生物谷(中国) 以生物及医疗器械产业为主题概念，系国内首家系统引进美国“硅谷”模式，导入目前世界上流行的大型工业地产顶级形态“产业Mall”模式，构建的“产学研用”创新产业发展平台。

项目一期运营面积85000平方米，二期运营面积120000平方米，合计约20万平方米，集医疗器械全产业链交易中心、5A级医械企业总部中心、医疗器械数字化会展中心、5A级家用大器械商场、医疗器械行业系统集成服务平台、生物医械一站式创新孵化平台、生物医械技术交流及知识产权交易中心、生物医械行业企业股权交易中心、智能化仓储物流，以及各类配套商业服务于一体的大型“生物Mall”综合体。

    项目建成后，每年可提供150个生物医械高科技企业创业孵化平台，增加3000人就业；作为中部地区生物及医械产业集散中心，每年引导技术转化工业产值可达50亿元以上，形成交易销售规模将达300亿元以上。

2014年开始，五年时间完成在全国大区域中心和发达省份省会，复制推广“生物医械Mall” 建设；并实现在全国地区级及以上中心城市“医械通家用大器械卖场”的渠道网络建设，逐步成为华中中心、中国中心、全球中心。

需求岗位：融资事业部：客户服务经理/业务经理

一、岗位要求：
学历要求：大专、本科或以上学历；

性别要求：男女不限；

专业要求：金融、经济、财务类、市场营销等相关专业；

招聘人数：20-30人；

业务能力：良好的业务沟通能力，关系处理能力及谈判技巧，具有一定的文字功底；

个人素质：自信、勤奋好学、责任心强、能吃苦耐劳，有团队合作精神，综合素质高，并具备良好的心理素质，具备较强的学习力、判断力、沟通力及执行力。

二、岗位职责： 
负责融资信息的收集整理，融资者信息跟踪，融资渠道的建立，执行并完成公司制定的销售计划；
负责配合公司战略部署安排相关融资事务；
负责与银行及他相关金融机构建立广泛的信息来源和良好的合作关系；
负责各种融资方式的分析、探讨、操作、实施；
负责参与融资商务谈判，撰写相关方案、报告和文件；
有较强的市场开拓能力，能在压力下保持良好的工作状态。

需求岗位：医械通俱乐部：总经理助理

 一、岗位要求：

1、大专、本科文凭，

2、有过相关工作经验

3、文字功底强，有一定的企划能力，能够吃苦耐劳，学习能力强

4、工作责任感强，具有良好的沟通协调能力和团队合作意识

二、岗位职责：

1、协助总经理管理俱乐部日常事务

2、负责总经理的批示、会议决议及交办事宜的协调、催办及督办工作

3、负责总经理日常经营工作中的文件资料起草

4、总经理交办的其他事宜

公司福利优越：

1、五天八小时工作制+节假日正常休息；

2、基本工资+绩效奖金+五险；

3、节日/生日物资+年度旅游+中餐补贴；

4、公司提供良好的工作环境及广阔的晋升空间。
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